
Résultats 
semestriels



Dans un contexte qui reste difficile pour le secteur de la

technologie, retour à une croissance du chiffre d’affaires

à 12% sur la période pour atteindre 315 M€

Décroissance de la rentabilité du Groupe sur ce premier

semestre du fait de l’inflation et d’investissements

marketing pour préparer la croissance sur cette année

fiscale et la suivante

Claranova vise néanmoins pour l’exercice 2023 une

croissance des revenus de l'ordre de 10% et une

croissance du ROC normalisé comprise entre 25% et 30%

315M€
chiffre d’affaires 

semestriel

CHIFFRES S1 FY 2023

2

280M€
chiffre d’affaires 

semestriel

CHIFFRES S1 FY 2022(1)

17M€

ROC Normalisé

22M€

ROC Normalisé

1

2

3

(1) Ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur 

l’étalement du chiffre d’affaires des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020.
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Chiffre d’affaires 
semestriel

1er semestre FY 2023

Croissance 
à taux réels

Chiffre d’affaires à 
l’étranger

ROC normalisé Trésorerie disponible
Marge 

opérationnelle %
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1er semestre 2022-2023
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Chiffres d’affaires semestriel 2022/2023

87 96

192
218

T1

FY22

T1

FY23

T2

FY22

T2

FY23

Chiffre d’affaires (M€)(1)

280

315

S1 FY22 S1 FY23

13%

+10%

+12%

+ 12%

+1%

+10% + 1%

Croissance S1 FY 23 (%)

(1) À taux réels. Ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur 
l’étalement du chiffre d’affaires des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020.

Chiffre d’affaires de 315 M€ (S1 FY22: 
280 M€), soit une hausse de +12%, dont :

• +1% en organique

• +10% d’effet change

• +1% d’effet périmètre (acquisitions 
pdfforge et Scanner App)

Progression portée par l’ensemble 
des activités qui affichent une 
croissance à deux chiffres

2 trimestres de hausse consécutifs 
(10% au S1 et 13% au S2)
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La variation de - 5 M€ du ROC 
normalisé provient de :

-4,5 M€ sur PlanetArt ; 

Et -0,4 M€ sur Avanquest ;

myDevices ayant maintenu 
son niveau de ROC. 

FY22 : ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur 

l’étalement du chiffre d’affaires des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020.

Evolution du ROC normalisé Groupe

En M€
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Résultat Net S1 FY 23

En M€ S1 FY 2023 S1 FY 2022(1)

Résultat Opérationnel Courant normalisé 17 22

Impact IFRS 16 sur les charges de loyers 2,1 2,0

Paiements fondés sur des actions et charges 
sociales afférentes

(0,5) (0,4)

Dotations aux amortissements et provisions
(5,3) 

(4,9)

Résultat Opérationnel Courant 14 19

Résultat Opérationnel 12 
19 

Résultat financier (12) (11)

Impôts (4) (5)

Résultat Net (4,5) 3,7 

Résultat Net Part du Groupe (3,9) 2,4 

(1) Ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur 
l’étalement du chiffre d’affaires des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020.

Résultat Financier 
principalement marqué par :

• L’amortissement de l’OCEANE 
pour 7 M€

• Le coût de la dette pour 
3,6 M€

1

2

1

2

Résultat Net de – 4,5 M€, 
impacté principalement 
par le Résultat financier



8

Trésorerie à fin décembre 2022 de 121 M€, en croissance sur S1-FY 2023

(1) Ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur l’étalement du chiffre d’affaires 
des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020. (2) Variation du Besoin en Fonds de Roulement par rapport à 
l’ouverture de l’exercice fiscal. (3) Variation de trésorerie par rapport à la Trésorerie à l’ouverture de l’exercice fiscal.  

En M€ S1 FY 2023 S1 FY 2022(1)

Capacité d'autofinancement (CAF) 15 21

Variation du Besoin en Fonds de Roulement (BFR)(2) 37 35

Impôts et intérêts financiers nets payés (4) (4)

Flux de trésorerie net lié à l'exploitation 48 52 

Flux de trésorerie net lié à l’investissement (25) (61)

Flux de trésorerie net lié au financement 3 66

Variation de trésorerie(3) 26 58 

Trésorerie au 1er juillet 100 90 

Variation de taux de change sur la trésorerie (5) 4 

Trésorerie au 31 décembre 121 152

2

1

3

48 M€ de flux 
d’exploitation soutenus par 
une CAF de 15 M€ et une 
variation de BFR positive liée 
à la période de fin d’année

25 M€ de flux 
d’investissement liés aux 
acquisitions de pdfforge et 
Scanner App

3 M€ de flux de 
financement

1

2

3
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Situation financière au 31 décembre 2022

(1) hors IFRS 16

La dette financière progresse à 
186 M€ 

Nouveau financement 
bancaire de 20 M€ lié à 
l’acquisition de pdfforge

Intégration de l’amortissement 
de l’OCEANE pour 7M€

Un endettement net de 65 M€ 
en baisse de 6 M€ 

1

2

En M€
S1 FY 2023

31 décembre 22
FY 2022

30 juin 22

Dettes bancaires 46 31 

Emprunts obligataires 112 105 

Autres dettes financières 26 31 

Intérêts courus 3 4 

Total des dettes financières(1) 186 172 

Trésorerie disponible non nantie 121 100 

Endettement net 65 71

1

2

3

3
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Bilan simplifié – Un total de bilan en hausse

En M€ S1 FY 2023 FY 2022

Écarts d’acquisition 101 82

Autres actifs non courants 28 28

Droits d’utilisation sur contrats de location 14 13

Actif courant (hors trésorerie) 49 47

Trésorerie et équivalents de trésorerie 121 100

Total actif 314 270

Capitaux propres (10) 2

Dettes financières 186 172

Dettes locatives 15 13

Autres passifs non courants 3 4

Autres passifs courants 120 80

Total passif 314 270

Acquisition pdfforge pour un 
montant provisoire de 24,5 M€ 
(PPA en cours)

1

3

1

2
Augmentation de la trésorerie à 
121 M€ portée notamment par 
PlanetArt

2

Baisse des Capitaux Propres à      

-10,3 M€ principalement du fait :

▪ Du résultat de la période            

à -4,5 M€

▪ Des écarts de conversion             

à  -7,9 M€

3
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1er semestre 2022-2023
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Chiffre d’affaires semestriel de 255 M€, en 
croissance de +12% et ROC normalisé à 13 M€ en 
baisse de -4 M€ par rapport S1 FY22

+2M€ de coûts logistiques +2M€ de matières 

premières et +3M€ Opex du fait de l’inflation aux 

USA

Dépenses marketing en baisse MAIS une 

efficacité accrue des investissements

Coûts d’acquisition client sur FreePrints revenus au 

niveau pré ATT (App Tracking Transparency

d’Apple)

Investissements marketing S1 qui vont également 

contribuer à améliorer la rentabilité S2 (et FY24)

234 227

255

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

Chiffre d’affaires semestriel (M€)

19
17

13

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

ROC normalisé (M€ )(1)
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COVID
Apple Tracking

Transparency (ATT)Post COVID

Source : U.S. Census Bureau, quarterly retail E-commerce sales

Evolution du l’ecommerce global 

Croissance continue depuis les années 2000

Pic important pendant le covid

Mais décroissance rapide post covid

Décroissance amplifiée par l’Apple ATT

PlanetArt aura connu une évolution sur un 

schéma similaire pré et post covid / ATT

Au global, une croissance linéaire - hors 

période covid / ATT - sur la même tendance 

et qui devrait perdurer dans les années à 

venir

PlanetArt devrait retrouver cette 

dynamique de croissance historique
ClaranovaE-commerce curve in % of total sales
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Chiffre d’affaires de 57 M€ en croissance de 13%

ROC normalisé à 6 M€ en retrait de 6%

Investissement marketing S1 qui vont également 

porter l’amélioration de la rentabilité au S2 (et 

FY24)

Croissance prévue de l’EBITDA sur l’année FY23

5

7
6

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

ROC normalisé (M€ )(1)

42
50

57

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

Chiffre d’affaires semestriel (M€)(1)

(1)Ajustement du chiffre d’affaires de la division Avanquest Software lié à l’application de la norme IFRS 15 sur 
l’étalement du chiffre d’affaires des abonnements Soda PDF passés en mode « Cloud » courant août 2020.
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Le business « historique » (non core) résiduel représente ~7M€ sur ~57M€ en S1 FY23

Vente de logiciels tierces parties, activité aujourd'hui déficitaire et qui n’est plus le focus de la société

PDF (marque Soda) : CA de ~17M€ en croissance de 26% sur le semestre pour un ebitda de 28%

Utilitaires (marque Adaware) : CA stable sur la période  à ~21M€ pour un ebitda de 24%

Coûts d’acquisition élevés sur la période de fin d’année qui expliquent la stabilité du CA, mais 

perspective de croissance à deux chiffres sur la globalité de l’exercice.

Photo (marque InPixio) : CA de ~5M€ en croissance de 19%. 

Ebitda négatif du fait des investissements importants sur la période pour aller chercher la croissance 

la plus rapide possible et atteindre une masse critique avec des perspectives de rentabilité 

identiques au PDF / Utilitaires.

• Unaudited management view @ taux reels

• Décroissance volontaire / choix de gestion sur la partie Utilitaires car en train améliorer qualité acquisition client pour viser de meilleurs rendements



-1,0

-1,6 -1,6

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

ROC normalisé (M€)
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Chiffre d’affaires de 3 M€ en croissance de 27%

ARR de 2,6 M€ à fin décembre 2022, en 
croissance de 30% par rapport à fin décembre 

2021

Le ROC reste stable à -1,6 M€

Déploiements qui s’accélèrent chez les grands 
groupes avec qui nous travaillons depuis 3 ans : 

Sodexo, T-Mobile, Engie, etc.

2 2
3

S1 FY21 S1 FY22 S1 FY23

Chiffre d’affaires semestriel (M€)
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Dans un contexte qui reste difficile, retour à la croissance du chiffre d’affaires à 12% sur S1FY23.

Décroissance de la rentabilité sur S1, mais pour préparer une croissance sur l’exercice 2023 
attendue à plus de 10% sur le chiffre d’affaires et entre 25% et 30% pour le ROC. 

Sur la base de cette croissance retrouvée, la perspective de 700M€ et 10% de ROC normalisé 
reste possible, mais dépendante de la capacité de financer des acquisitions clairement 
identifiées à ce jour.

Discussions en cours pour faire rentrer un investisseur de référence afin de stabiliser le capital et 
repartir dans une dynamique de croissance du titre Claranova.

Claranova reste à l’écoute du marché et des potentielles opportunités d’externalisation de la 
valeur des filiales.



Contact analystes & investisseurs
+33 1 41 27 19 74

ir@claranova.com

www.claranova.com

Avertissement important

Le présent document contient des déclarations prospectives relatives à la situation financière, aux résultats des opérations, aux métiers, à la stratégie et
aux projets de Claranova. Même si Claranova estime que ces déclarations prospectives reposent sur des hypothèses raisonnables, elles ne constituent
pas des garanties quant à la performance future de la Société. Les résultats réels peuvent être très différents des déclarations prospectives en raison d'un
certain nombre de risques et d'incertitudes, dont la plupart sont hors du contrôle de Claranova, et notamment les risques décrits dans le document
d’enregistrement universel 2021-2022 déposé le 31 octobre 2022 auprès de l’Autorité des Marchés Financiers. Les informations figurant dans ce document
sont données à titre indicatif, les états financiers consolidés faisant foi.

mailto:contact@claranova.com
http://www.claranova.com/
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